CRONOGRAMA DE ACTIVIDADES

PROGRAMA DE FORMACION COMPLEMENTARIA:

COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS TEXTILES
CENTRO DE INDUSTRIA Y CONSTRUCCION - REGIONAL TOLIMA

FECHA DE INICIO: 14 de noviembre del afio 2023.
FECHA LiMITE DE RECEPCION DE ACTIVIDADES: 11 de diciembre del afio 2023.
FECHA DE CIERRE: 12 de diciembre del afio 2023.

FECHAS DE ENTREGA

UNIDAD RESULTADO DE CONFERENCIAS WEB
TEMATICA APRENDIZAJE DIA — HORA EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE INICIAL FINAL
(DIA - ) (DD/MM/AAAA) (DD/MM/AAAA)
Realizar la "Actualizacion de
datos del Aprendiz", segln
|nd.|caC|ones,.No Calificable. 14/11/2023 11/12/2023
Adjuntar copia de documento de
ivi identidad en formato PDF por
Actl-vl-dades N/A N/A i i ! p
Iniciales ambas caras legible.
Pru_efoa de “Saberes Previos", No 14/11/2023 11/12/2023
Calificable.
Participacién en el "Foro Social",
14/11/2023 11/12/2023
No Calificable. /11 112/
Unidad 1 Evidencia: Cuadro
“Reconocer los comparativo. Identificar los
insumos y insumos y productos textiles 14/11/2023 20/11/2023
productos  [260101047-01: gue se comercializan en el
textiles mercado. Calificable.
re . . .
querlc.los para [dentificar los tipos de o
cubrirlas  finsumos y productos a las 03:00 PM*
necesidades y [textiles de acuerdo con ' Evidencia: Informe
expectativas de necesidades del Determinaf los insumos de Ias-
i mercado. ; | 14/11/2023 20/11/2023
los clientes, de prendas textiles mas| /1Y 11/
acuerdo con su comercializadas. Calificable.
mercado
objetivo.”
Unidad 2 Evidencia: Diagrama de flujo.
“Establecer los [260101047-02: Definir el proceso productivoy| 21/11/2023 | 30/11/2023
conceptos de comercial. Calificable.
mercadeoy |Determinar los
ne::ez:\':?;;ng;ra conceptos  basicos de Evidencia: Infografia.
diseﬁarz mercadeo y marketing Establecer la estrategia 21/11/2023 30/11/2023
. requeridos  para el 21/11/2023 comercial. Calificable
implementar las - - :
P . adecuado  disefio y| alas09:00 AM*
estrategias ¢
consecuente
adecuadas para | L Evidencia: Plan de
comercializar [IMplementacion de e e
estrategias destinadas a comercializacion. Elaborar plan 21/11/2023 30/11/2023
pr'oductos' | g ilizacis q de comercializacion de productos
textiles, segin a comercia |z'aC|on e textiles. Calificable.
las necesidades [productos textiles.
del mercado. ”
i Evidencia: Activi
"gnflf‘a'dls PRI, 04/12/2023 Int:rzc‘;i\a/‘a I(c:ienf:i?i(:ar
erinir 10s o
. . 01/12/2023 11/12/2023
métodos y alas03:00PM*  Iprocesos de venta efectivos.
técnicas de Calificable.
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venta que
permitanla |[Enumerar métodos de Evidencia: Foro. Generar
adecuaday ventas, para llegar a una estrategia de ventas. 01/12/2023 11/12/2023
masiva  lhyena comercializacién Calificable.
comercializacion I . . -
de los productos acorde a las necesidades Evidencia: Protocolo. Plantear un
del mercado. rotocolo para un plan de
en el mercado, P - P P . 01/12/2023 11/12/2023
segin sus negocios de productos textiles.
requerimientos.” Calificable.

FECHA LiIMITE DE RECEPCION DE ACTIVIDADES - 11/12/2023 6:00 PM
CIERRE ADMINSTRATIVO DEL CURSO - 12/12/2023
CRITERIO DE EVALUACION: A= Aprobado D= No Aprobado
*Horario sujeto a variacion, siempre que se dé un cambio a la programacién el instructor comunicara oportunamente a través de
anuncios y/o correos electrénicos.
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